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株式会社ネッコス（ne c c o s , I n c .）

井口  美寿々

2 0 1 9年4月1日

0 3 - 6 8 6 9 - 5 5 3 6

〒1 1 0 - 0 0 1 6  

東京都台東区台東4 - 3 1 - 1  A Lビル0 0 1

井口  美寿々
代表取締役社長

・カスタマーサポートツールt u n a k a n開発販売

・Webに関する受託業務

1981年10月16日生まれ愛知県出身
2004年4月～ 体操教室講師として従事
2006年11月～2019年1月 アソシエプラス有限会社
（株式会社ハートソリューション） EC通販事業部
2019年6月 弊社 代表取締役社長就任

H P制作／オウンドメディア制作／SN S  運用代行

Web集客代行／Web開発／S EO対策

ライティング代行／ I T人財チームビルディング

Webディレクション e t c . . .

（いぐち・みすず）
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株式会社パソナ主催　
「女性起業家コンテスト」 ファイナリストに選抜
https ://www.pasonagroup.co. jp/ lba/qas .html#final ist

https ://ei icon.net/about/haneda-innovationcity-bb2019/

e i i c o n経済産業省主催
羽田イノベーションシティー経済産業省主催羽田イノベーションシティー
ビジネスビルドに選抜　

サービス拡大の
取り組み

年商1億円以上限定！創業社長コミニティEO TOKYOのinnovation program
3期生に選抜

https ://www.biz .ne. jp/matome/2003124/
Web集客コンサルティングに強いおすすめのウェブ制作会社20選に選出
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テレビ出演
情報

NHK 1 0月2 9日（木）［総合］後1 0 : 3 0
「マジカルクローゼット」

女性CEOとしてテレビ初出演！

NHKで10月29日に放送された「マジカルクローゼット」にIT系女性CEOとしてテレビ初出演。クローゼット内
の断捨離と新しいファッションとの出会いを通して、プロダクトプレゼンテーションに挑む姿が放送されまし
た。
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ユーザーファーストへの
取り組み

2 0 1 9年 J a p a n  I T  W e e k
『通販ソリューション展（秋）（1 0月2 3～2 5日  @幕張メッセ）』に

t u n a k a nで出展  

自社開発ツール『tunakan（ツナカン）』がLINEを使った顧客管理ツール使いやすさNo.1を獲得。
徹底したユーザー行動の分析、業界調査により、カスタマーサポートツールにありがちな
①機能が多岐にわたり使いこなせない ②複雑で見づらいデザイン最適なUI／UX設計で回避しました。
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※情報提供のみの企業含む

提携先企業一例
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これまでEC通販サイトを運用していた経験から、「もっとコミュニケーション
を密にそれでいて効率化が図れるツールはないか？」と考え、自社で独
自にコミュニケーションとカスタマーサポートの課題解決ができるカス
タマーサポートツールを開発。
マニュアル化できない対応が必要な業種や、顧客とのミュニケーション
を大切にしている企業から高い評価を獲得。
今後はさらに機能を拡張し、集客や顧客育成ツールとしても利用規模
を拡大していく予定。

Copyright      neccos, Inc. All rights reserved. C

自社開発ツール

tu n a k a n（ツナカン）

会話クオリティの高さに注力した新感覚チャットボットAI。
以下3つのモードでコミュニケーションや販売購入などをサポートします。
・ECモード
  (チャットボットとの会話で導き出された商品を表示、カートから購入まで可能)

・店外モード
  (混雑状況や一般的な問い合わせ、テイクアウトなどにも活用可能)

・店内モード
  (LINEを伝票代わりにLINEから注文したり、トイレの空き状況が分かったりwifiと連携などが可能）

A I  C h a t b o tミライちゃん
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L I N E  A P I開発実績
L I N E  A P I  d e v e l o p m e n t  r e s u l t s
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LINE API開発実績

・LINE で集計したアンケート結果をユーザーに開示する機能の開発・実装がメイン

・LINE 自体、リサーチ機能やアンケート機能を提供している
ものの、結果をユーザーに公開できる仕様やどのような
見せ方をするかなどの指定が出来ないため、独自開発を依頼

※画像はイメージです。

■アンケート機能
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LINE API開発実績

・LIFF の機能を活用し、自社サービスと LINE ID を連携。自社サイトの予約や新着メッセージなどのアクションを
LINE で通知することにより、円滑なコミュニケーションを促進。

・自社サービス上で予約等があった場合、これまでは「気が付かなかった」などのトラブルがあった。
⇒LINE での通知により、サービス自体の活性化に繋がる狙い

公式アカウントから
LINE でログイン

LINE ID との連携を
許可

既存サービス上での
アクションごとに

LINE のトーク画面に
通知でお知らせ

既存サービスと LINE の
連携が完了

イートデリバリー

メニューはこちら
▼

https://neccos.jp

LINE でログイン

LINE アカウントでログインする

login

メールアドレス

パスワード

ログイン

注意事項

1. ご利用のサービスがネッコス inc. の公式な配布元から提供されて
いることをご確認ください。公式な配布元以外が提供するサービス
を利用して発生したいかなる損害について、本サービス提供者は一
切の責任を負いません。

https://neccos.jp

neccos Co.,Ltd.

提供者 neccos Co.,Ltd.

株式会社ネッコス

サービス提供者が次の許可をリクエストしています。

許可する

キャンセル

許可済みの項目

▶プロフィール情報（必須）

▶ユーザー識別子（必須）

許可済み

許可済み

https://neccos.jp

info@neccos.jp

neccos55

マイページ

井口美寿々さんの
予約を受け付けました

※画像はイメージです。

■連携により通知のみ LINE
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LINE API開発実績

・医療業界の採用ツール
⇒メールでは実現できない開封率の高さや開封までのスピード感を採用シーンに用いることで、採用率アップや
サポートコストの削減に繋がる

【主な機能】
・既存データベース（API）との接続機能
・メッセージのセグメント配信機能
・リッチメニューのセグメント表示機能
・個別メッセージの自動送信機能

ネッコス開発

メニューはこちら
▼

既存のシステム・データベース
※画像はイメージです。

■連携による自動配信・セグメント配信
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LINE API開発実績

・マッチングサイトの機能を LINE 上で実現
今回のケースでは、管理栄養士などの専門家と一般ユーザーとのマッチングがメイン
マッチングサイトの構築には大規模なもので 500 万～800 万かかるが、LINE 開発の場合、コミュニケーションが取りやすうえに
開発コストは半分程度

マッチング相手を探す
https://matching_aite/acount

おすすめの専門家 453 絞り込み・並び替え

キーワードを入力してください

納得のゆくまでご相談に乗ります。

山田花子　管理栄養士

納得のゆくまでご相談に乗ります。

山田花子　管理栄養士

納得のゆくまでご相談に乗ります。

山田花子　管理栄養士

納得のゆくまでご相談に乗ります。

山田花子　管理栄養士

納得のゆくまでご相談に乗ります。

山田花子　管理栄養士

マッチングアプリのように特定の相手との
1to1 コミュニケーションも可能

山田花子

メニューはこちら
▼

山田花子（管理栄養士）
https://suqina_mypage/acount

山田花子です。管理栄養士として15年間学校に勤務して
いました。わかりやすい栄養指導を心がけています。

女性　48歳

自己紹介

ヤマダハナコです。
小学校で栄養指導を15年間行い、分かりやすく
続けられる健康的な食事を目指し、皆様をサポ
ートしてきました。

この歳になり、さらに健康寿命というものの大切
さにも気が付き、バランスの良い食事で一人でも
多くの方が健康でいられると良いです。

メッセージを送る

※画像はイメージです。

■LINE でのマッチング機能
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LINE API開発実績

・学習ができる LINE bot を作成し、回答数ランキングや点数による順位ランキングを LINE 内で展開し⇒学習意欲に
つなげる狙い

・学生に馴染みのある LINE を使用した展開だからこそ抵抗感がなく、浸透しやすい

ネッコス学習塾

メニューはこちら
▼

２年生 ３年生

ネッコス学習塾

メニューはこちら
▼

インダス文明はとある川を中

心に栄えた文明である。

インダス文明

心に栄えた文

ネッコス学習塾

メニューはこちら
▼

インダス文明はとある川を中

心に栄えた文明である。

インダス文明

心に栄えた文

TOP | 学年順位ランキングを見る
https://neccos_ranking/acount

第1位　山田　太郎
LINEネッコス学習塾で楽しく数学...

たった今

第2位　佐々木　義則
来週の火曜日の全国模試でもがん...

2時間前

第3位　村松　沙弥香
文系でNo.1目指します♡

2時間前

第4位　加藤　和樹
科学が苦手なので強化中！よろしく

3日前

チャットボットのシナリオ設計で
ユーザーとのスムーズな会話を実現

カルーセルでの選択で
ユーザビリティアップ

LIFF を使用したウェブページで
ランキングをチェック

※画像はイメージです。

■LINE bot（学習系アプリ）
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LINE API開発実績

・ヘルパー版 Uber Eats のようなシステムのご要望
LINE 上で気軽に「対応可否」の判断をやり取りできたりシフトを調整できることで、業務効率化と利用者への
返答スピードをアップすることが可能になる

ネッコス介助ヘルパー

メニューはこちら
▼

ネッコス介助ヘルパー

メニューはこちら
▼

閉じる

ヘルパー同行要請
東京都台東区　10：00 ～

11/30/    14：56

日程調整

日程調整をする

本件の対応可否

メニューはこちら
▼

閉じる

選択する

対応可否*

不可

まだ分からない

可能

日程調整

メニューはこちら
▼

閉じる

選択する

月2020. 11

29

月 火 水 木 金 土 日
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■シフト管理・スケジュール調整機能
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LINE API開発実績

・LIFF を活用し、LINE 上で商品の検索から決済までをワンストップで完結できるシステムを実装
・LINE ID との紐付けにより、余計な会員登録やログインの手間がなく、ユーザーにとってシームレスな購入体験を実現可能

※画像は LINE 社が提供するサービスです。

■EC サイト機能（購入・決済まで）
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LINE API開発実績

・薬局などの電子版お薬手帳の QR コードを LINE 上の QR コードリーダーで読み込み、薬品名や個人情報を
呼び出す機能を実装

・忘れてしまいがちな医薬品情報を LINE 上に残すことができ、気軽に服用方法などを確認することが可能

ネッコス薬局

メニューはこちら
▼

https://neccos.jp/liffpage

��コードを読み込む

https://neccos.jp/liffpage

【QR 読み込み結果】

井口　美寿々様 (ｲｸﾞﾁ ﾐｽｽﾞ)
2020/11/05（木）　14：23　
- 四肢かゆみ止め　100 錠
- シナール（ビタミン剤）　1 週間分

< 服用方法 >
朝晩食前に服用してください。稀に目眩や吐き気等の副作用が
現れる場合があります。副作用が現れた場合は速やかに服用を
中断し、医師に相談してください。

※画像はイメージです。

■QR コードの読み込み・情報の呼び出し
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LINE API開発実績

・ユーザーの属性に合わせたリッチメニュー内容の切り替え（LINE Messaging API を利用して、リッチメニューの動的配信を行う）
・ユーザーの属性別にリッチメニューを切り替えることで自社サービスの利用促進に繋げる狙い

ネッコス開発

メニューはこちら
▼

会員登録がまだの方 会員登録がお済みの方

ネッコス開発のサービスを
詳しくチェックする

ch
eck

!

会員 ID を
アカウント連携する

開発手順を
確認する

開発要件定義
サポートサービス

ネッコス開発

メニューはこちら
▼

会員登録がまだの方 会員登録がお済みの方

ch
eck

!

会員 ID を
アカウント連携する

開発手順を
確認する

開発要件定義
サポートサービス

ch
eck

!

スタッフに
メッセージを送る

開発について
問い合わせ

開発案件
事例集

会員登録前のユーザーに
見せるリッチメニュー

会員登録後のユーザーに見せるものと
属性で切り分け

■ユーザー属性ごとのリッチメニュー切り替え
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ネッコス独自のLINE開発

他社では「出来ない」と言われた機能も
L I N E開発の豊富な実績を持つネッコスならば

実現可能です！

LINE上での
QRコード読み込み 既読・未読の把握 導線リファラーの取得

ネッコスは実現可否について、お客様に「NO」とお伝えすることはほとんどありません。これまでの数多くのLINE開発
から不可能な機能やサービスはほとんどないと断言出来るからです。
また、抜群のフットワークの軽さでお客様をトータルサポートさせていただきますので、初めての開発でもお任せ
ください。

LIFFを活用したQRコード
の読み込みと、呼び出し結
果の表示機能は、薬局や飲
料メーカーなどの企業様か
らのご依頼が増えています
。

通常は取得できない未読・
既読データも、多くのLINE
開発経験から、取得可能な
手法・ノウハウがあります。

流入経路などのトラフィッ
クデータをとりたいニーズ
にお応えし、LINE内での
GoogleAnalyt icsのような
機能も開発可能です。

- 1 6 -
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・月間600万PV、UU580万達成（公開後約２年）
・高順位取得比率をKPIにコンテンツ制作を実施
・１記事ごとのセッション数や滞在率に着目した丁寧な分析・改善を繰り返し行い、ドメイン強化

オウンドメディア実績

エンタメ系オウンド「トレタメ」
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■実績（サイト公開後約2年後（2018年）時点での成果）
2018年8月のオーガニック検索流入数は、昨月対比+720,610（153.6%）、PV数は、昨月対比+1,630,867（133.5%）、
昨年対比+4,068,530（267.8%)と大幅に上昇　

オウンドメディア実績

8月7月6月5月4月3月2月1月12月11月10月9月8月

オーガニック検索流入数 PV数
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0

50
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100位+51～100位31～50位11～30位6～10位2～5位1位

圏外のワードが大幅に減少

半年前（2017年）は1位キーワードが14個

3月 4月 5月 6月 7月 8月

オウンドメディア実績

テールワードの順位

【実　績】（サイト公開後約2年後（2018年）時点での成果）
上位順位取得のため記事を制作しマークしていた560キーワード中、250キーワードが検索順位10位以内、そのう
ち49キーワードが1位を獲得
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オウンドメディア実績

コンテンツの充実化 対策キーワードの強化施策・流入増加 CVRが高いKW強化

■キーワード選定・チューニング等
■外注依頼記事のリライト

■コンテンツ量増加施策
■サイト内ネガティブ要素修正・良質記事作成

■リンク導線修正
■UI/UXの見直し修正

サイト公開 記事量産フェーズ 順位上昇・流入増加フェーズ CV強化フェーズ

ロードマップ

2016年3月 2016年5月 2016年11月 2017年6月 2017年9月 2018年5月 2018年8月 2018年10月

サ
イ
ト
動
向

施
策
例

対
策
全
体
感
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主な対策と効果

アプリ、Web、AMPページ、それぞれの滞在時間、直帰率、
リピート率、セッション、ユーザー、PV数を日毎に集計

時間帯、曜日ごと、ジャンルごとでも数値を日毎に集計

数値が悪い箇所の原因を徹底的に洗い出し、
スピード感を持った対策を行うことにより
時間がかかると思われがちなSEO対策も
最短での効果を実現

SEOを意識しつつも、ユーザーが一番に欲しい情報をタイトルと
相違がないよう混ぜ込んでいき、ユーザーに役立つ記事として
充実させていくリライト作業を3ヶ月間、全スタッフ（5名）で行う

エンタメメディアでは直帰率が80%ほどの
ところ、最終的に58 .36%まで下げることに
成功

回遊率を上げるため、ページネーションのデザインや位置、大きさ
を2週間毎に変更しABテストを行う

1セッションあたりのページビュー数を1 .6
から3.1まで上げることに成功
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E C通販事業実績

ライブ・エンタメ関連の入場チケットの予約受注による購入代行、ならびに仕入販売事業（BtoC）商品の特性上、
量産品ではなく一点物もしくは数量限定の小ロットの取扱いが大半を占める
顧客からの注文も同一のものはほぼなく、代替が効かないケースが多く、ひとつひとつの注文

2006年頃

当時は社員の新規事業企
画として社内創業の形式
で開業

大手オークションサイトを
販売チャネルとして運営　

法人アカウントとしてサイト
での年間カテゴリランキング
１位獲得の実績あり
同サイトでの取引件数は累
計３万件を超える

2007年
2010年

～

業界のWEB化エンジニア
の直接雇用、自社システム
の独自開発に着手

商品仕入から販売、販売管理
のシステム化を進め事業
規模を拡大

2011年
2014年

～

事業規模の拡大に伴い認
知度が向上、当時相次いだ
ＥＣモールやマーケットプ
レイスサイトの新規起ち上
げに伴い、協業・提携のオ
ファーがあり、複数サイト
での店舗展開や直販以外
のアライアンス契約も実施

2015年
2018年

～

月商
1500万→2000万～4000万

人員構成: 10～20名
月商

500万→1000万～1500万

人員構成: 5～10名
月商

200万→500万

人員構成: 2～5名
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E C通販事業実績

20 1 5～2 0 1 8年の直販による売上と粗利の推移

2015年
1月 4月 7月 10月

2016年
1月 4月 7月 10月

2017年
1月 4月 7月 10月

2018年
1月 4月 7月 10月

E C販売事業実績  （発送件数）

２５００

２０００

１５００

１０００

５００

０
2015年
1月 4月 7月 10月

2016年
1月 4月 7月 10月

2017年
1月 4月 7月 10月

2018年
1月 4月 7月 10月

60,000千円

４0,000千円

２0,000千円

0千円

８０％

６０％

４０％

２０％

０％

E C販売事業実績  （売上推移）

2015-2018年の３年間常に月間1000～2000件の取引を対応
年間約350日前後(GW,年末年始除く)の営業を4～6名の
スタッフのシフティングで対応

2015年時点で月間売上2000万未満、かつ月による増減の激しい販売状況
を改善、2016年6月以降31ヶ月連続で売上2000万以上を維持
17年6月に記録した月間売上5000万が最高額
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E C通販事業実績

好実績を生むための工夫やポイント

現場理解のあるエンジニア育成の結果、「要件を理解した上でのスムーズなシステム
開発」や「エンジニアチームから運営チームシステム化の提案」、「運営チームとエン
ジニアチームの日常的なコミュニケーション」などフラットなチーム連携が行われる
体制を構築できた。

チームがフラットに連携する
体制構築に成功

各スタッフのパフォーマンス
最適化

担当業務に関係しない
業務理解の推進

チームビルド
施策

週単位での全員参加による
PDCAサイクルの遂行

新規施策の打ち出しと
積極的な実行

強いチーム、強いシステムの構築による
サービス対応品質の向上

施策の
最適化

・

当時はまだWEBツールも充実しておらず、必要なシステムは独自開発が求められる
状況だった。
直接雇用したエンジニアには必ず「運営業務」を研修項目として現場理解を深めてもらった。
結果、現場の要望を理解、反映したシステム開発ができるエンジニアを育成できた。

・

・
・

新規施策については積極的な打ち出しと実行を行った。特徴的だったのは「メイン
の売上をつくる出店サイトを定期的に変更」させた点。
メインの出店サイトの利用者数増加は「売上の増加要因」であるとともに「店舗間の
競争激化」の要因でもあったため、ある程度の売上規模を構築した時点でメインとす
る出店サイトを他社より早く変更する戦略を数回実施。売上減少のリスクもあった
が、結果は複数サイト同時出店、運営ノウハウを蓄積し、展開の商品の供給過多による
買い控えを避け安定した売上実績を継続させる要因となった。

・

・

週次の現場MTGは原則担当者が全員参加して常に改善のための意見交換を行った。・

MTGでの発言状況や内容からスタッフの特性を把握し、業務の割り振りを変更した
り、責任のある立場を任せるなど各スタッフの資質を活かせる環境づくりをマネジメント。
面談を通じて本人にもフィードバックし本人の自覚を促した。

・

・

強いシステムを活用した強いチームによる運営は良いサービスを生み出し、顧客
ロイヤリティを向上させ一部をファン化した

・
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E C通販事業実績

好実績を生むための工夫やポイント

0

100

200

300

400

1月 2月 3月 4月

【概　要】
webページを毎日自動的にスクレイピングし、WebAPI経由で
データ登録を行う

【開　発】
基本部分は1週間程度、その後都度メンテナンスしつつの運用

【開発環境】
Go.1.11

【工夫した点】
メンテしやすいようにログ出力の整理や自動リトライ機能の
実装など
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ネッコスの強みと特徴
O u r  A d v a n t a g e s  a n d  f e a t u r e s



システムがボトルネックになる悪い例

Copyright      neccos, Inc. All rights reserved. C

ネッコスの開発・HP制作サービス

最小限でスマートな制作・開発ができるよう、
ツールやシステムが経営や運営の

ボトルネックにならない設計を提案します。 

・データ容量が●●MBまでしか対応できない
（もしくは対応するとサーバー代がかかりすぎる）

・言語選定
（広く使われていない言語選定で保守が大変、出来る人が少ないと求人が難航）

・システム上、運用ルールの変更に耐えきれず、
  手動オペレーションが発生

システムの作り直しに繋がる可能性

追加で付け足しが難しい機能は改修が必要

コストの最適化が可能

制作・開発に無駄な期間や工数を発生させない

・ゆくゆく必要になるであろう機能の洗い出し・ご提案

・維持にかかるシステム費用の最適化のご提案

・先々の売上規模を想定したシステム設計のご提案

・目標達成のために逆算した最適なフェーズ、スケジュール
ミニマム仕様をどこまで作るかの整理・ご提案

neccosのご提案
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開発・制作で終わるのではなく、
成果物の効果が最大限になるよう

いたします。
トータルサポート

集 客

運用代行

マーケティング

開発・制作

SEO対策

ディレクション
マネジメント

Copyright      neccos, Inc. All rights reserved. C

ネッコスの開発・HP制作サービス

ネッコスのメンバーは12年ほどEC通販サイトを運営したのち、 制作会社として起業しました。 
だからこそ、作って終わりではなく運用に寄り添った提案に重きをおいて、Webに関するサポートをワンストップで
ご提供しています。
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ネッコスの開発・HP制作サービス

ただ作るだけ、サイトやシステムができれば終わりという対応ではなく、その成果物を使ってどんな効果を得たいか
を軸に制作・開発を行います。
そのため、ネッコスの成果物は収益性が高く、しっかりと価値を創出することが可能です。

制作・開発の開始前に
「集客」「運用フロー」「コンバージョン（目的）」

3つのポイントにスポットを当てた設計を行います。

「見られる」サイトにするため
の集客手法の決定

ヒアリングシートを用いた
運用イメージの具体化

集客を意識した設計

★

★

毎日の運用で工数が嵩まない
ためのサイト構成

規模や目的に応じた運用
フローのご提案

運用フローを意識した設計

★

★

収益増加やユーザービリティ
改善に長けたデザイナー改善に長けたデザイナー

エンジニアによる目的達成
のためのUI／UX設計

コンバージョン（目的）を
意識した設計

★

★

- 2 8 -



Copyright      neccos, Inc. All rights reserved. C

ネッコスの開発・HP制作サービス

少人数精鋭でありながら、
クオリティーの高い制作・開発力、専門性の高いディレクション

で、目標達成に向けた最適なサービスを提供します。

弊社のパートナー会社との連携により、開発・コマースキャリア、データ分析など、ITにまつわる
さまざまな人材のご紹介も可能です。

neccos充実のサポートチーム体制 パートナー会社との連携

窓口対応
コンサルティング業務

PM
ディレクション業務

サポート管理
SEO分析・施策

集客施策
マーケティング

エンジニア
システム開発

デザイナー
UI/UX設計

営業
提案内容・戦略の策定
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KPI
(設定した目標）

Copyright      neccos, Inc. All rights reserved. C

S E O対策のサポートでは、
K P I達成に向けた長期的なプランニングと

最適なSEO戦略・戦術を策定、資料に落とし込みPDCAを回していきます。

SEO対策の長期的なPDCA計画

戦略・戦術策定

KPI・目標設定

課題の洗い出し

新規記事作成・リライト

外部施策
（被リンク）

内部施策の対応 効果検証

サイトの階層を見直した上で、対策キーワードを網羅的に抽出、トレンドや現状の順位、検索数などを加味した上
で、優先度やボリューム等を設定します。

ネッコスのSEO対策サービス
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ネッコスのSEO対策サービス

S E O対策サポートでは、豊富なメディア運用経験から
効果的な施策を資料ベースでの提案だけでなく、

実際の作業までをサポートします。

課題点・ご提案資料のご提出

・課題点の洗い出し
・プランニング・スケジュール
・キーワード選定
・施策ご提案

記事作成やそれに伴う
マニュアル作りなど

・記事の文字数や必要要素
・タイトルつけのポイント
・効果的な記事の提供
・迅速なコンテンツ改善

施策実行後のレポートご提出

・ヘルスチェック
・レポーティング
・施策管理
・新たな施策のご提案など

改めての見直し・改修 作業効率のアップ・PDCA 内製化への取り組みなど
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免責事項

目的の如何を問わず、本資料より得られる情報の無断共有、無断複製、無断転載その他
二次利用行為等の国内および国外の著作権により禁止される行為を固く禁じます。 
そのような行為が発見された場合、弊社は法的措置をとる場合がございます。 

本資料に関するご不明点･ご質問点等は下記までお問い合わせください。
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